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sugar  cane  leads CV. DSG  to be difficult  to  continually maintain  the business and  shipping  costs which  is a way 
further  from  Blitar  to  Bekasi.  These  issues  lead  CV. DSG  to  be  difficult  to  compete with  the  other  brown  sugar 
suppliers from other regions with a closer mileage from Bekasi. To grow and maintain its business, CV. DSG uses the 
PRIME analysis  to  identify  the existing opportunities. After CV. DSG drafts a business  strategy namely  short‐term 
strategy (distributors) in 2013, medium‐term (factory build), long term (plant cane), the company then invents the 
scenario analysis  on  the  influential  factors  that will  affect  the  sugar  business  generally. The  scenario  analysis  is 
made on each feasibility study with the proportion of the debt: equity 60%: 40%. In addition, CV. DSG also conducts 
a feasibility study of the alternative funding to 40% the proportion of equity. From the calculation of the feasibility 













generation  to  another  by  using  home  industry.  It  is  necessary  to  conduct  a  research  on  CV. Delovry 
Sukses Gemilang, a brown sugar company  in Maron Village, Blitar.  In Maron, producing brown sugar  is 
farmers’ alternative economic activity besides the cane sales to the factory. This alternative  industry  is 
able  to  be  a  substantial  income  for  farmers/brown  sugar  entrepreneurs. Most  of  small  and medium 




CV.  Delovry  Sukses  Gemilang  (DSG)  is  a  family  company  with  the  focus  on  the  sugar  industry.  The 
company was established in 2010 and derived from the idea to empower the rural economy, especially 
in Blitar  areas. CV. DSG  is  a brown  sugar  supplier  for  the  traditional markets  in Bekasi, Cikarang  and 



























































































































































































































































































































































































































































































































































































































Business  strategy  which  will  be  implemented  by  CV. DSG  related  to  these  three  strategies  will  be 
gradually  conducted  due  the  consideration  towards  several  resources  factors  currently  owned  by 
CV. DSG. The implementation plan of the business strategy is as follows:  
1. Short‐term strategy  
In  the  short  term,  which  will  be  performed  in  2013,  CV. DSG  will  still  perform  its  role  as  a 
distributor. CV. DSG provides working  capital  to  the  collectors  in of Maron Village, Blitar,  to  find  raw 
materials,  to produce and  to pack Gumertop product. When packaging process  is completed, CV. DSG 





Village,  Papar,  Kediri,  the  raw  material  purchasing  status  will  be  obtained  from  the  residents  of 
surrounding  villages. This  location  is  chosen  due  to  its  closeness  from  the  home  of Director  CV. DSG 
which will  lead to the easier coordination  for the plant operation process and to save the cost  for the 
output products storage place before the delivery to Bekasi so the company will be able to save the rent 
cost. The  location has many sugar cane planted  lands so  they can save  the  time  for  the raw materials 




The  long term began  in 2018 that CV. DSG will start planting  its own  land with sugar cane so they can 
independently supply the needs of the raw materials which were previously purchased from the farmers. 
The sugar cane will be planted  in Maduretno Village  in Papar for  it has many sugar cane  lands for rent 
and it is also close to the factory so the company can save the sugar cane delivery cost from the field to 
the  factory. Cane  is harvested  four  times  in  a  year. CV. DSG will  still buy  the  raw materials  for  cane 
production  in  order  to  wait  the  first  cane  harvest  and  after  that,  the  company  will  fulfill  the  raw 




The  growth  assumption  is  calculated  according  to  the  average  growth  factors  in  Indonesia,  the 
experience of CV. DSG  in brown sugar  trading and  the result of deep  interviews with  the experts. The 
influencing  growth  factors  are  calculated  according  to  three  scenarios namely pessimistic, most‐likely 
and optimistic. The sensitivity factor calculation is the main influential thing in the brown sugar business 
according  to  the Crystal Ball calculation. Crystal Ball sensitivity calculation  is aimed  to provide positive 
NVP  towards  this business  strategy among any  influential  factors.  Factors  that  influence brown  sugar 





























































































































































































































































































































































































































CV.  DSG will  begin  to  find  the  rent  land  rent  in  2018  to  plant  the  cane  according  to  the  long‐term 
strategy  implementation which requires  the ownership of sugar cane  fields. CV. DSG will start  to grow 
















IRR, ROI, ROE, BBP, and  capacity,  it has been  shown  that  the business  strategy of CV. DSG  is 
feasible and will be given credit by Bank BNI Syariah.  
4. Equity  at 40% usage or equivalent  at  IDR 320 Million CV. DSG will  invite  investors  to  fund  its 
business  as  an  alternative  to  debt  financing,  to  test  its  feasibility  using  feasibility  study 
conducted back. From the feasibility study for alternative funding using the interest rate of 25% 
for  Pay back period  criteria, NPV,  IRR, ROI, ROE, BBP  and  capacity proved  that  the proposed 
alternative funding of CV. DSG is feasible. 
5. CV. DSG can  choose alternative  financing with buy  land  from Angel Capital with  interest 25%. 
The factory building can be use as assurance to BNI Syariah for purposing credit rent a cane land. 
For  securing  land CV. DSG using  inti plasma model. CV. DSG gives  capital  to  farmers. Farmers 
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